
Beach coorde�
リゾート　ライフスタイルショップのご提案	

vita style lab	

Copyright©	2018	vita	style	lab	CO.,LTD.	All	Rights	Reserved.		 1	



Copyright©	2018	vita	style	lab	CO.,LTD.	All	Rights	Reserved.		 2	

◆スポーツ関連イベント 
　入場者数が増加傾向 
　スポーツ大手ブランドショップの台頭 
　水着大手展示会は縮小傾向 
 

　　→　ライフスタイルの変化	
	

◆ライフスタイルとしての	
　　スポーツと水着の融合に注目	
	

　日本にも余暇、リゾートとしての	
　ライフスタイルの浸透が進んでいる	

　ヨガサップなどスポーツ関連と	
　水着の垣根が下がっている	

　水着は若者だけのものではない	

◆水着売上	
・ピークはプロパー閑散期（28～32ｗ）　　	
・アパレルのP売上を上回る 
	
	

◆客単価  	

　 水着　8,011円（2014年実績）	
　大型店舗　3,315円（22～34ｗ）	
	

	
	

水着は	
①ｱﾊﾟﾚﾙ閑散期を埋めるﾌﾟﾛﾊﾟｰ商材	
②客単価が高い	
③期間月坪売上が高い	
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◆水着市場　 
1995年をピークに縮小傾向継続	
2017年は天候要因もあり苦戦 
 

◆チャネル別 
・百貨店：縮小激化	

・ファッションビル・専門店：減少	
・SC：2013年まで横ばいも以降減少 
・ECは拡大	
	

	

水着市場の推移と変化
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従来型ファッション水着売り場から	
	

衣・食・住・美全てを	
ファッションとして	
リゾートライフスタイルを提案	

ファッションとはアパレルだけではない	

ヨガ、ヨガサップ、ビーチまでの道中など	
　　　resort	life	styleを提案	

衣（水着）	
ファッション	

 	

従来型水着売場の領域	

拡大領域（ビーチコーデの領域）	
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インスタ映えする	
リゾートライフスタイルを提案	

（ビーチコーディネート）	
	

に重きを置いた	
水着売り場の創出	
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ビーチコーデのMDイメージ

雑貨をブリッジとして	

瑜



ビーチでもライフスタイルこだわりたい	
	

水着は若者だけのものではない	
	

単なる“水着”ではなく、“ビーチウェア”として	
	

デイリーファッションと同じように水着もスタイリングで個性を演出したい	
	
	

Beach	　Coorde	は	
	

ライフスタイルを大切にするおしゃれファミリーに向けて	
	

水着と周辺雑貨、周辺アパレルのセットスタイリングを強化して	
	

お値打ち価格でインスタ映えするリゾートライフスタイルを提供します	
	

ショップコンセプト
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ジャンル

【アイテム別】 
 
・レディース 
　（ビキニ、セット物、OP) 
 
・ティーン（レディース） 
 
・メンズ 
 
・キッズ 
 
・UVパーカー、 
　ラッシュガード、Tシャツ 
 
・レギンス、トレンカ 
 
・水着周辺雑貨 
　（帽子、サンダル他） 
 
・水着周辺アパレル 
 
・リゾートウェア 
 
・浴衣、浴衣雑貨 

【年代別】 
 
・キッズ（男女） 
 
・10代（男女） 
 
・20代（男女） 
 
・30代（男女） 
 
・40代（男女） 
 
 
【シーン別】 
 
・海、プール 
 
・夏フェス 
 
・学校行事 
 
・キャンプ 
 
・ヨガ、ヨガサップ 

【価格帯】 
 
・レディーズビキニ 
　5000〜16000円 
 
・レディースセット 
　6000〜17000円 
 
・ティーン 
　7000〜9800円 
 
・メンズ 
　3900〜8900円 
 
・キッズ 
　2900〜4900円 
 
・UVパーカー 
　2900円〜 
 
・リゾートウェア 
　4900円〜 
 
・浴衣セット 
　7800円〜 
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【タイプ別】 
 
・リゾート感を意識したい方 
 
・スタイルで差をつけたい方 
 
・ライフスタイルを楽しむ方 
 
・日焼けしたくない方 
 
・ウエストをカバーしたい方 
 
・脇ハミ肉をカバーしたい方 
 
・露出を抑えたい方 
 
・盛りたい方 
 
・水着で勝負したい方 
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展開イメージ   　〜15坪〜35坪程度

　

浴衣	
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ビーチコーデのキーワード　　　〜トレンドはしっかり抑える
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雑貨需要の浸透　　　〜雑貨がポイント
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スケジュール（イメージ）
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オリジナル商品の開発　　〜完全オリジナルキッズ(2017)、レディース(2018〜）　
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浴衣の好調　　〜和すぎない雑貨が主役
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　商品軸 
	

　　①水着・浴衣　＝夏のリゾートライフスタイルの象徴と位置づけ 

　　“　+　雑貨と周辺アパレル”とのスタイリング提案でインスタ映えするセットを提案 
 

　　②若者だけをターゲットにしていない 
　　　リゾートライフスタイルを楽しむおしゃれファミリーがターゲット 
 

　　③高すぎない、安すぎない価格帯　１万円をミッドプライスに設定　 
　　　　館様の客層との相性が非常に良い 
 

　　④オリジナル商品の開発　〜キッズ（2017)、レディース（2018) 

　運営軸 
	

　　　①コンパクトなスペース（mini１５坪程度）での展開可能（店前通行量の多い場所） 
	

　　　②商品構成の修正力 
　　　　　アパレルの経験を活かし、期中でのトレンドの変化に素早く対応 

販促軸 
	

　　　①館様の夏催事の象徴として、近隣店舗との協業を図り、相互送客の施策を実施 
	

　　　②７月にセール一辺倒にならない貴重なプロパー商材としての打ち出し 
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